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Bilag 2

Pauseoplaeg v/ Svend Novrup

SADAN SKAFFER EN SKAKKLUB PENGE OG SPONSORER

Sa godt som alle skakklubber star ind imellem 1 den situation, at de har lyst til at
arrangere eller atholde noget, de ikke har rad til, eller som bestyrelsen synes vil blive
for dyrt for medlemmerne.

Sa ma man bruge sin fantasi og finde ud af, pa hvilken made man kan skaffe de
midler, og det er der mange flere muligheder for, end de fleste tror. I almindelighed
kan man fa noget ved at give noget, og det kraever sjeeldent en umenneskelig indsats
at komme forbloffende langt. I det folgende skal du fa en raekke tip og inspirationer
til, hvorledes du kan skaffe din klub og dens spillere flere preemier, pokaler,
naturalier, tilskud og sponsorships.

DEN DAGLIGE KLUBDRIFT

I det daglige klubliv star man tit og mangler materialer: Braet og brikker, ure,
noteringslister etc.

Dem er der gode muligheder for at skaffe sponsorer til. En bank, en kreditforening
eller en anden virksomhed, der har mere brug for goodwill end egentlig reklame, vil
ofte synes, at det er en god ide fx at skaenke et eller flere skakspil, hvor braettet pa en
lille plade berer inskriptionen ”skaenket af ...”. Pa samme made kan man satte
logoer pa skakure, trykke dem pa partilister etc.

Sadanne firmaer vil ofte veere velvillige, hvis der er skakspillere mellem deres
kunder. De vil sporge, hvor mange spil man har brug for, og det svar, der har den
nedvendige logik og er beskedent nok til at blive accepteret, er ”8”. Det svarer til det
antal spil, der bruges 1 en normal holdkamp. Nar det gaelder ure, ma man vaere mere
beskeden pga. den storre pris. Det vil ofte vaere en god ide at sege specifikt til sin
ungdomsafdeling, da mange virksomheder har en malsetning om at stotte
juniorarbejde.

Veer opmaerksom pa, at man helst skal soge om noget specifikt. De fleste vil overveje
en ansegning om indkeb af leerebeger og undervisningsmaterialer, indkeb af braet og
brikker, indkeb af ure etc., men er utilbgjelige til at stotte med beleb til
uspecificerede formal. Serg altid for siden at vise, at pengene er blevet brugt til det
rigtige, eller lad sponsor kebe ind og overdrage det skeenkede ved en passende
lejlighed (som er en god billedmulighed til den lokale avis).

Pudsigt nok er en del klubber ikke klar over, at de kan fa stette gennem kommunale
stotteordninger. De fleste ved, at ikke-kommercielle klubber kan fa stette til unge
medlemmer, men faktisk giver en del kommuner ogsa tilskud til pensionister og
handicappede. Ordningerne er forskellige fra kommune til kommune, sa det er
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nedvendigt at sperge sig for. Normalt er det nedvendigt at aflevere et eksemplar af

sine vedtaegter, der skal opfylde bestemte krav, fx angive det konkrete kommunale
tilhersforhold.

VANDRETROFZAER OG PRAEMIER

Det er sjovt at se sin klubs historie afspejlet pa vandretrofeeer, og erfaringsmeessigt
er det altid muligt at fa nogen til at udseette sddan nogen. Det kan vaere firmaer,
forretninger eller enkeltpersoner, og de kan enten gore det pa et vilkarligt tidspunkt,
eller man benytter en lejlighed, hvor man jubilerer (hvad man ger hvert femte ar), for
det gor tit sagen lettere.

Allerbedst er det, hvis giveren lader sit trofee ledsage af sma, billige replika, som
erhverves til ejendom, og som man far, nar man afleverer sit vandretrofee. Giveren
kan evt. lade trofeeet folge af noget fra sin virksomhed. I den retning er det helt ideelt
at have fx en restaurant som sponsor. Den vindende spiller kan fx fa en middag for to
med drikkevarer som led 1 preemien, og det vil altid vaere populeert. Samtidig er der
mulighed for at tage et billede af restaurateren sammen med vinderne og aflevere
det til lokalpressen som led i det, man giver retur for stotten.

Det er nemlig sjeldent, man bare far noget af almindelig velvilje. Selv i et lille
samfund (eller maske netop der) er det vigtigt, at sponsor far noget af klubben til
gengeaeld for det, han giver. Ethvert sponsorship er normalt at betragte som en form
for handelsaftale.

Hvad man kan give sponsor, er omtale 1 forbindelse med resultater af den turnering,
han har andel 1 - og alle klubber afleverer forhabentlig deres resultater til den lokale
presse. Er der et seerligt godt parti, er redakterer af de landsdaekkende skakspalter
altid glade modtagere. De har intet problem med at fa partier fra mesterhand, men
et interessant eller morsomt parti med mindre kendte akterer eller klubber er guld
veerd - og de er normalt parat til at nsevne en sponsor.

Naturligvis skal sponsor sta pa klubbens programmer og startlister, omtales 1
formandens beretning pa generalforsamlingen og indga i referatet, der tilstilles
pressen. Kommer man 1 lokalradioen, er der fine muligheder for at naevne sponsor,
hvis man er lidt smart (fx "Jeg tror ikke, at nogen, der 1 gar var til stede BG Banks
lokaler, var 1 tvivl om, at det var en succes!”).

TURNERINGER MED PRAEMIER

De fleste vil gerne have vandretrofeseer til deres klubmesterskaber, men der er ingen
grund til ikke at tilfgje nogle flere, fx

TALLERKENTURNERING, lynturneringen pa s@sonens forste aften, hvor man hilser pa
de nye medlemmer. Vinderne far deres navn pa den navnte tallerken.
CHAMPAGNETURNERING, lyn- eller handicapturneringen pa den forste aften 1 det nye
ar, hvor man forst ensker Godt Nytar! 1 champagne (naja, sekt) og derefter spiller
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om, hvem der har veeret den glade giver - som man derefter giver den sidste flaske
med hjem. Vinderens navn kommer naturligvis pA Champagnepokalen.
FASTELAVNSTURNERING, lyn- eller handicap-turneringen, hvis sponsor med held kan
veere en bager, der giver (fastelavns)boller til alle, sa ingen undgar et nul (en "bolle”)
pa denne aften. De ferreste bagere kan sta for denne begrundelse, og det kan vare
starten pa et fint samarbejde, som fx kan fore ud i gidgaderne om sommeren (se
nedenstaende).

AKTIVITETSPOKALEN til den spiller, der har spillet flest turneringspartier 1 det seneste
ar, og heri medregnes savel partier 1 som uden for klubben. Om de er vundet eller
tabt, spiller ingen rolle.

ARETS MEDLEM-POKALEN, en good-will-pokal til et medlem, der gor en masse for den
gode tone og det gode humor 1 klubben.

Der er mange flere muligheder: En efterarsturnering, en forarsturnering, en
weekend-turnering eller maske “abent hus’-turnering pa en fast ugeaften om
sommeren, hvor det ofte vil veere muligt at fa sponsoreret praemierne til gengeeld for,
at sponsor s@tter sit navn pa turneringerne, fx Supernova Grand Prix; man kan evt.
give placerings- og deltagerpoint 1 hvert enkelt heat og som afslutning pa sommeren
lave en finale for de mest succesfulde og trofaste, gerne klasseopdelt. Har man
skaffet sponsor til praemierne, kan klubben tjene gode penge 1 sommerens lob.
Bemeerk, at der kan vere mange former for preemier. De fleste foretreekker
vinpreemier, men sponsorpremier kan ogsa veaere kaffe, chokolade, biografbilletter
eller lignende. Er man seerligt gavmild, giver man “flaskepoint” til alle de spillere,
der ikke far praemie pa en aften, og nar en spiller har samlet nok flaskepoint, far
han/hun en praemie. Det giver bade good-will og trofast fremmaede.

NATURALIE-INDSAMLING

Nar man forseger at fa butikker til at give naturalier, skal man forsege at overbevise
dem om, at de vil blive husket for det, de vil give, fx ved at fortaelle, hvorledes man
vil fa sine spillere til at reagere, nar man fortaeller om dem.

Hvis en skotejshandler giver en preemie, skal der veere snereband i/med, s& man kan
tildele den til den, der har veeret bedst til at snere sine modstandere.

En bog kan gives til den, der spiller noget, han har leest 1 en bog.

Sode sager kan gives til den, der opferer sig bedst over for sine modstandere; eller
maske den, der traenger til lidt sedt, fordi turneringen gar sa surt.

Morsomme post- eller begivenhedskort kan gives til nogen, der har praesteret noget,
der virkelig er veerd at skrive hjem om.

Etc, etc. Har man fantasi, kan alle gaver fa en sjov drejning.

ANDRE FORMER FOR SPONSORSHIP
Har klubben et hold, der spiller med 1 kreds- eller landsturneringer, kan man prove
at finde sponsorstoette til det 1 form af betaling af indskud samt evt. korsels- og kost-

23©




60 Aarup

Tif.: 28 1512 71
sekretaer@fsu-skak.dk

og hoteludgifter. Holdet vil baere sponsors navn, og det gaelder om at fodre pressen
med gode partier eller sjove episoder, sa sponsor far sit navn naevnt.

Har en by en gagade med seerlige arrangementer, er det ved sadanne lejligheder en
god ide at sla sig sammen med en forretning. Sa stiller man op til skak 1 gagaden,
med simultan (kan veere upraktisk, fordi det tager for lang tid for turisterne) eller
med udfordring af forbipasserende, fx pa tre breetter, hvor spillerne har tre
forskellige styrker. Vinder udfordreren, kan han/hun ga ind i forretningen og hente
en lille preemie. Samarbejder man med et bageri eller konditori, kan det fx vaere en
kop kaffe med kage. Serg evt. for at designe en "skakkage” sammen med konditoren.
Det kan give verdensry, som det er tilfeeldet med Clausens Efterfolger 1 Kerteminde,
der designede en bridgekage. Ruder 7-kagen har vaeret bragt med omtale og billeder 1
alle andre verdensdele end Antarktis og far med jeevne mellemrum ekstra historier i
pressen, ligesom folk fra ind- og udland stiller for at preve den. At der med
mellemrum ogsa er billede 1 aviserne fra skak 1 gadgaden, siger sig selv - og ikke sa
sjeeldent er det muligt at fa kontakt til nye medlemmer. Spillere, der ikke far
praemie, kan evt. putte et lod 1 en beholder, fra hvilken man til slut traekker lod om
nogle ekstra praemier. Arrangementer af denne art er gratis for klubben og giver
savel PR som kitter medlemsskaren sammen 1 den feelles anstrengelse.

Har byen en kulturnat eller et lignende arrangement, skal skakklubben pa samme
made sorge for at veere 1 fokus.

KRONEAKTIER ELLER OQREAKTIER
Er der en form for messe i en lokal hal, er der en speciel mulighed. Normalt er
arrangorer begejstrede for alt, hvad der aktiverer publikum, og giver en stand
gratis/til nedsat pris til foreninger, der vil veere med til at underholde. Skakklubben
kan ved sadan en lejlighed seette sig pa en stand, som pyntes op med skakbrikker i
overstorrelse, fotostater med avisudklip om klubbens indsats, etc.
Sa gor man et af to:

1. Man lader spillere fra klubben udfordre messens publikum pa samme made

som 1 gagaden, ideelt pa tre braetter.
2. Man afvikler en udfordringskamp/skoleskakkamp mellem klubben og
arvefjenden.

Man kan tjene pa arrangementet ved at ga til sin bys handlende eller
skakinteresserede tegne krone-aktier. Den, der tegner en kroneaktie, lover at betale
et belgb for hvert point, den lokale klub vinder under messen, evt. blot 1 en enkelt,
seerligt speendende, begivenhed 1 messens lab.
Eller man kan salge eore-aktier, hvor indehaveren betaler 10 eore for hvert treek, der
bliver taget pa braetterne 1 lobet af messen. Selvfolgelig vil det vaere muligt for den
enkelte at tegne flere eller dyrere aktier. En god ide er at seette loft over, hvad den
enkelte kan komme til at blede, fx 100 kr. pr. 10-ares-aktie. Dermed vil de fleste
synes, at det ikke bliver for dyrt at hoppe med péa et initiativ, som der bade er en god
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pressehistorie og en aktiv ide. Hvor mange treek, der tages, folges 1 messens leb pa en
barometersojle.

Pa selve messen vil man ofte opleve, at der bliver totalt "trafikkaos” der, hvor
skakspillerne sidder, for ikke blot er der si& mange, der vil spille; der er ogsa en
mengde nysgerrige tilskuere. Der er en del arbejde involveret, men som regel forer
det til eget sammenhold 1 klubben og goodwill hos messearrangerer og publikum Ved
et sadant arrangement tjente Kerteminde Skakklub pa en enkelt messe for nogle ar
siden 12.000 kr.

Krone- eller greaktier kan ogsa tegnes til arrangementer som fx en bykamp med en
venskabsby fra et andet land eller maske ligefrem en kamp med et gaestende
landshold. Ved sadan en lejlighed vil det ofte veere muligt at fa kommunalt tilskud
og/eller modtagelse pa radhuset, ligesom man tit kan f4 en virksomhed til at stille
sine lokaler til radighed til spillet, give middag for matchen, kaffe og andre
drikkevarer under spillet og evt. ogsa lidt natmad bagefter.

Iseer muligheden med venskabsbyer er det en god ide at veere opmaerksom pa.
Samarbejde med venskabsbyer kan vere meget givende, hvis man fx medes hvert
eller hvert andet ar pa skift hos hinanden. Til forskel fra fx fodbold, hvor
udskiftningen vil veere stor, vil en stor del af skakspillerne ga igen fra gang til gang,
sa der virkelig opstar venskaber pa tveers af greenserne. Foruden eget menneskeligt
udbytte vil det ege mulighederne for skonomisk tilskud.

Er der tale om venskabsbyer fra EU-lande, er der fine muligheder for endog meget
store tilskud, hvis man kombinerer med et eller flere arrangementer, der saetter
fokus pa EU-arbejdet. EU har en serlig pulje til formalet, som din
kommunaldirektor kan orientere om, ligesom kommunen skal stotte ansegningen.

JUBILZAER

Mange onsker at geore noget seerligt ved deres jubileeer. Hvis man vil have stotte til
det, er det en god ide at lave en jubileeumsfond, s& man viser, at man ogsa selv yder
noget.

For man gor det, skal man have bestemt, hvilken form for begivenhed det skal vare.
Det afthaenger af, om man vil lave et prestigearrangement med stjernespillere i
hovedrollerne; eller man vil have en turnering, hvor ens egne medlemmer har en
chance; samt ikke mindst af, hvor mange penge man tror, man kan skaffe. Evt. kan
man bestemme sig forst og sa ga efter at skaffe selv "umulige” belob, hvilket stort set
altid involverer at finde en (eller flere) hovedsponsor(er). Den begejstring, man 1
sadan en situation udviser, er naesten halvdelen af vejen til succes.

En jubileeumsfond kan passende grundlegges pa en generalforsamling, hvor
formanden (eller en formand for en jubileeumsfond) under punktet eventuelt forteller
om den fond, der skal laves; opridser, hvad den helst skal udvikle sig til; hvordan
man skal fa den til at svulme, og fx slutter saledes af: - Jeg hdber, at I alle vil veere
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med, og jeg foresldr, at vi leegger et solidt fundament i aften. Her lcegger jeg den forste
“hund” - hvor mange af jer gor det samme, sa vi er godt i gang!

Har han haft den rette ildhu og selvtillid, er der allerede godt med penge 1 fonden.
Derefter gar man 1 gang med at finde en eller flere hovedsponsorer og seger stotte fra
sin kommune. Det kan man evt. lade en professionel gore mod en provision pa 20%,
som man ikke skal have ondt af. Som regel er det et spergsmal, om man vil have kr.
0 eller 80% af et stort beleb. Den samme professionelle reklamemand/fundraiser kan
tegne annoncer til det nedennasevnte program, bulletin etc. Imens samler man de
indre belegb ind pa forskellige mader, fx

1. Man salger amerikansk lotteri ved generalforsamlinger og juleafslutninger,
ofte med preemier, som man har faet stillet til radighed.

2. Man laver turneringer med sponsorpremier og et indskud, der gar til
jubileeumsfonden sammen med overskuddet fra kantinesalget.

3. Man finder en butik, der vil udstille en skakopgave og evt. avertere den lokalt
eller landsdeekkende. Sponsor giver preemier og desuden et belgb for hver
lesning, der indkommer (fra forskellige husstande).

4. Man kan lave loppemarked/butik ved gagadearrangementer, krsemmer-
markeder eller messer, hvor man fx vil kunne kobe boger til en gros-pris pa
forlag (eller lave aftale med den lokale boghandler), selge dem og lade
overskuddet g4 1 fonden.

5. Lave opvisnings- eller udfordringsmatcher 1 butikker eller hos firmaer, som
man far en pa forhand aftalt betaling for, og som til alles tilfredshed vil kunne
give en masse presseomtale samtidig.

6. Man samler sponsorbelgb eller naturalier ind fra firmaer. Mange firmaer vil
ikke give kontanter, men er villige til at give naturalier, der kan bruges som
praemier 1 turneringen eller 1 konkurrencer 1 arbejdet forud. Har man et
medlem med ordet 1 sin magt, kan man af og til gere sin turnering til et
overfladighedshorn af preemier.

7. Under selve turneringen kan man evt. tjene penge pa kantinedrift, men der er
mange feelder: Man skal have det fornedne mandskab; man skal have de
nedvendige tilladelser, hvis man fx vil selge mad, drikkevarer og slik (skal
man fx momsregistreres); man skal serge for at kebe ind 1 rigtige maengder
eller sikre sig, at man kan slippe af med, hvad man har tilbage efter steevnet.
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8. Man kan evt. arrangere bankospil (pas pa med tilladelserne, hvis det er
offentligt).

9. Man kan lave et lotteri, men her er igen mange farer. Man skal have de
nodvendige tilladelser, men farligst er illusionerne om, hvor mange lodder
man kan salge. Her har mange breendt sig og faet jubileeet til at haenge ud ad
halsen pa medlemmerne, si mit rad er, at man ikke gar denne vej.

10.Er turneringen stor nok, kan man sege stotte hos sit distrikt, sin kreds eller
DSU/DSUs Stetteforening.

11.Man kan forsege at tegne “fadderskaber” for steerke spillere, som man vil
invitere til sin turnering, og man kan evt. forsege at skaffe billigere/gratis logi
pa lokale hoteller, som til gengaeld vil blive nsevnt pa linje med andre
sponsorer.

12.Man skaffer smagaver, vareprover etc. til en gavepose, som samtlige deltagere
far udleveret ved turneringens abning sammen med brochurer for kommunen
og turneringens sponsorer. Sadanne gaveposer lader sig tit skaffe med et
ganske imponerende indhold uden alt for voldsomme anstrengelser, og det er
en af de ting, der straks stemmer et helt felt mere end venligt over for
begivenheden.

13.Man laver et flot og ambitiest program, som kan give et substantielt overskud,
hvis det gribes rigtigt an. Dette sidste ma vi se saerligt pa.

14.Man laver evt. under sin turnering en daglig bulletin/avis, som kan kebes pa
spillestedet og downloades gratis fra internettet. Derved bliver den attraktiv
at tegne annoncer 1.

TURNERINGSPROGRAM

Det er sa godt som umuligt at tegne annoncer til et program, hvis man blot vil have
annonceren til at stotte et godt formal. I stedet skal man foresla, at man laver en
elegant annonce, ”der far leeseren til at studere annoncen, for han laeser teksterne”.
Det gor man ved at lade annoncerne have en form for skakmotiv, lige fra det banale:

Vi er de bedste pa vores felt.

Det smarte traek
Du bliver ikke mat, hvis du keber din skakbog hos
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... til det lidt mere elegante

Hos os er du kongen, og vi er i vores es for at betjene dig
Enhver bonde foler sig som konge, hvis han spiser sit maltid i Restaurant ...
Dit parti ma ikke ga i fisk, men fisk er godt hos ...

Kombinerer man humor med skakstillinger, der illustrerer teksten, kan man tjene
store penge pa et program. Lav fx et diagram, hvor samtlige brikker har skygger, sa
det ser ud, som om man ser dobbelt. Teksten derunder: Treenger du til briller, ga til
...Eller en stilling, hvor kun dronningerne mangler, med underteksten: Hvor er
damerne? De er gdet i udstyrsmagasinet, hvor ...

Hvad der skal sta i programmet, er et kapitel for sig, men her holder vi os til det, der
har med penge at gore.

AT FINDE EN HOVEDSPONSOR

En hovedsponsor slar kun til, hvis han far noget for pengene. Derfor skal man veere
helt klar over, hvad man har at tilbyde, for man henvender sig.

Det er vigtigt, at man ikke kommer med en attitude, der klart udtrykker: Egentlig er
det her ikke pengene veerd, men skak er en god beskeeftigelse, der er veerd at stotte, sd
det synes jeg, du skal gore.

Det virker ikke. Derimod skal du gere det klart, at du har et godt tilbud. Et tilbud,
som er billigt, fordi det endnu ikke er gaet op for mange, hvor god reklame man kan
fa gennem skak, og den derfor stadig er usaedvanligt billig.

Det, du har at tilbyde en sponsor, er:

Han kan saette sit navn pa turneringen.

Han kan annoncere sit sponsorship.

Han vil blive naevnt 1 alt materiale, herunder annoncering, der udsendes om
turneringen.

Specielt er der muligheden for at lave en internetside, hvor sponsor har sin egen
afdeling og fx kan arrangere en verdensdasekkende konkurrence, og hvor sponsors
navn optraeder i forbindelse med fx live deekning af runderne.

Han far annonce i programmet, og hans navn optreeder i spillelokalet, bl.a. stort 1
forbindelse med evt. demonstrationsbraetter

De sma navneskilte, alle far udleveret, nar de for turneringen betaler indskuddet,
beerer sponsors logo og/eller navn.

Man navner hans sponsorship, nar man forsyner pressen med partier fra sin
begivenhed.

Man kan evt. tilbyde en hovedsponsor, at man arrangerer en simultan eller
turnering 1 hans forretning, firma, med hans forretningsforbindelser eller lignende.
Evt. kan turneringens officials optreede 1 T-shirts fra sponsor.
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Turneringen kan evt. spilles med braet, brikker og ure, som sponsor har indkebt, og
som baerer sponsors logo.

Er der en daglig bulletin, vil sponsors navn veere pa forsiden af hvert nummer.

Sorg for, at alle aftaler foreligger skriftligt. Selv, nar du er bombesikker pa, hvad der
er aftalt, vil du opleve, at er ikke er enighed om, hvad det er; og uanset, hvor meget
du tror pa en sponsor, kan du blive skuffet. Jeg taler af mere end bitter erfaring!

HUSK DEN LOBENDE PRESSED AKNING

Husk, at det hele tiden er nedvendigt at lade pressen folge bestraebelserne. Lige fra
nyheden om, hvilken begivenhed man vil lave, og at man har oprettet en
jubileeumsfond; over nyheder om sponsorer, status pa jubi-fonden, succes/fiasko for
ansegninger, resultater af stotteforanstaltninger, etc. Hele tiden med maksimalt
fokus pa de sponsorer, der allerede er hus.

Overvej hele tiden, om du har sma skaeve vinkler at tilbyde medierne: Ussedvanligt
unge eller gamle spillere; spillere, der har ussedvanlige bedrifter eller haendelser 1
deres fortid; meerkveerdige haendelser under partierne (et ur, der svigter; stromsvigt;
spreengte vandrer — hvad som helst, der vil fa leesere til at reagere pa en eller anden
made).

HUSK AT OPFYLDE ALLE INDGAEDE FORPLIGTELSER

Mange arrangerer falder sammen efter afslutning af sidste parti og afsked med de
sidste gaester, men skal man have alle sine penge i hus og mulighed for at komme
tilbage, sa sorg for at gore alt feerdig. Forfalder regninger forst nu, sa husk at sende
dem ud straks. Hver eneste indgaet forpligtelse skal honoreres, og alle veesentlige
sponsorer skal have en tak fra klubbens formand, vedlagt evt. program, bulletin eller
besked om, hvor pa internettet man kan se sponsor navnt.

DU BEHOVER IKKE AT GORE DET HELE!

Bemaerk, at ovenstaende er et idekatalog, som man kan velge fra. De faerreste vil
have kraefter til at gore det hele. Vealg, hvad I mener kan veere egnet for jer, og ga sa
1 gang. Det vigtige er praecist at vide, hvad man vil, og ga ind for det med fuld musik.
Sa er det forbleffende, sd mange penge der kan skaffes.
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